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»~Wir suchen immer die beste Losung*

Mit der neuen Sparte Rammtechnik will Keller Grundbau den Spezialtiefbaumarkt neu auf-
rollen. Geschaftsfiihrer Andreas Kérbler und Spartenleiter Thomas Kirchmaier im Interview.

INTERVIEW: SONJA MESSNER

ie Alpine-Pleite brachte 2013 auch fiir die Spezialtiefbau-

branche einige Verinderungen. Nach der Ubernahme der

Grund-, Pfahl- und Sonderbau durch die Porr wechselte
Thomas Kirchmaier zum Spezialtiefbau-Allrounder Keller Grundbau
und baut dort seit Februar dieses Jahres den Bereich Rammtechnik
neu auf, Im Interview mit der Osterreichischen Bauzeitung berichtet er
mit Geschéftsfithrer Andreas Kérbler {iber Marktchancen, Weiterent-
wicklungen und 16sungsorientierte Kundenbetreung.

Gab es bereits vor der Alpine-Pleite und dem Verkauf von GPS
Uberlegungen in diese Richtung, oder war diese Entwicklung
einzig und allein ausschlaggebend?

KORBLER: Uberlegungen in diese Richtung und Projektanfragen
gab es bereits seit einigen Jahren. Keller ist international auch im
Bereich Rammtechnik aktiv. Hier in Osterreich hatten wir bislang
unsere Kernprodukte, jedoch wollen wir uns natiirlich langfristig
zum Universalanbieter hin entwickeln. Die aktuelle Marktentwick-
lung war ein zusitzlicher Antrieb, jetzt zu agieren.

Wie sind die Reaktionen in der Branche?

KIRCHMAIER: Wir sind nun seit Februar aktiv, und das Kunden-
feedback ist sehr positiv. Meine Kollegen und ich sind seit Jah-
ren in diesem Bereich tdtig und haben uns durch die hohe Quali-
tdt unserer Arbeit Vertrauen erarbeitet. Momentan sind wir dabei,
die Neugier, die bei solchen Wechseln entsteht, persénlich im Rah-

men vieler Kundentermine zu befriedigen. Wir konnten bereits ein
paar Projekte abwickeln, zum Beispiel in Wiener Neudorf neben der
Stidautobahn und mehrere Kleinprojekte quer durch Osterreich bis
nach Vorarlberg. Momentan haben wir zwei Rammgerite im Ein-
satz, allerdings konnen wir die Kapazititen sehr schnell auf vier
Gerdte ausbauen, sollte der Bedarf da sein.

KORBLER: Durch unsere Matrixstruktur, die Unterteilung in Spar-
ten, aber auch in Regionalniederlassungen, sind wir immer sehr nahe
am Kunden, Insgesamt haben wir fiir die neue Sparte vier Mitarbei-
ter neu aufgenommen, die unser Team optimal erginzen. Es ist uns
wichtig, dass es nicht nur fachlich, sondern auch menschlich stimmit.

Aber war der Rammtechnikmarkt nicht bereits im Vorfeld
gesiittigt?

KORBLER: Die Situation in Osterreich ist natiirlich sehr ange-
spannt, und die Preise sind nach der Alpine-Pleite am Boden, und
ich befiirchte, der grofle Knall wird noch kommen. Dass bei Projek-
ten wie dem Semmering-Basistunnel immer wieder Stillstand ein-
tritt, hilft ebenfalls nicht. Qualitit, Know-how und Flexibilitit sind
sehr wichtig, um Projekte an Land zu ziehen. Zu guter Letzt ent-
scheidet aber immer der Preis, da darf man sich nichts vormachen
und muss entsprechend reagieren kénnen. Dass wir eine eigene
Maschinenfabrik sowie eine ausgezeichnete Design- und Projektie-
rungsabteilung haben, bringt uns den Vorteil flir den Kunden opti-
male Lésungen bieten zu kénnen.

Wie wollen Sie sich denn kiinftig von Mitbewerbern abheben?
KIRCHMAIER: Unser Produkt und unsere Technologie sind auf
einem sehr hohen Niveau — vor allem fiir die Ssterreichischen
Bodenverhiltnisse. Allerdings muss man sich natiirlich permanent
weiterentwickeln. Gerade in Sachen Dokumentation herrscht noch
viel Potenzial. So gibt es zum Beispiel weder eine automatische
Datenaufzeichnung der wichtigsten Parameter, noch einen Nach-
weis iiber die verwendete Hammerkraft, was jedoch fiir die Quali-
tatskontrolle dringend notwendig wire.

KORBLER: Wenn man im Ausland aktiv sein méchte, ist Doku-
mentation extrem wichtig, da fiir fast alle Parameter Nachweise ver-
langt werden. Aber davon abgesehen — wir punkten seit Jahrzehn-
ten durch Verldsslichkeit, Qualitit und Flexibilitit und betreiben
kein aggressives Claim-Management. Wir wollen unseren Kunden
nicht nur Dienstleistungen, sondern vor allem Problemlgsungen
anbieten. Nur die Idee zihlt — das zeichnet uns aus.

Besteht durch die Erweiterung des Sortiments nicht immer
die Gefahr, dass andere Sparten vernachlissigt werden?
KORBLER: Das kénnen und wollen wir uns nicht leisten. Ganz im
Gegenteil. Der Zuwachs ist eher eine Befruchtung und Erginzung
fiir die anderen Bereiche.

KIRCHMAIER: Aber auch die Rammtechniksparte kann durch
Input von den Kollegen aus anderen Bereichen nur profitieren.
Manchmal ist man ja auch selber schon ein bisschen betriebsblind.
Innerhalb der ersten drei Wochen konnten wir an unseren Ramm-
pfahlen dadurch bereits die ersten Adaptierungen vornehmen, die
sich vor allem positiv auf die Qualitit des Produktes auswirken.

Im Sortiment fehlt jetzt nur noch die Schlitzwand, dann hit-
ten Sie den kompletten Spezialtiefbaubereich abgedeckt. Gibt
es diesbeziiglich Pline.

KORBLER: Nein, zurzeit ist in diesem Bereich nichts geplant. Das
Know-how und die Ressourcen wiren aufgrund unseres internati-
onalen Backgrounds zwar da, aber unsere Mitarbeiter sind auch so
schon genug ausgelastet.

Erwarten Sie sich durch die neue Sparte nun deutliche
Umsatzzuwichse?

KORBLER: In Zeiten wie diesen wire das vermutlich vermessen.
Die Kosten werden immer héher und die Preise immer niedriger —
eine Schere, die immer weiter aufgeht. Unser Ziel fiir 2014 lautet,
den Umsatz von 49 Millionen Euro zu halten. O

Keller Grundbau
kann nun auch mit
duktilen Ramm-
pféhlen punkten.

Keller Grundbau

Auf unsere Starken bauen

Wir verwirklichen Lésungen fiir Ihre Baugrund-, Griindungs-
und Grundwasserprobleme. Komplexe Grundbauaufgaben
wickeln wir gerne ab und greifen dabei auf selbst entwickel-
te Verfahren und eine breite Palette moderner Technologien
zuriick.
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